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Editoriale

D opo 50 anni passati nella continua ricerca
di migliorare la mia azienda, di farla crescere,
di impostare un futuro sicuro e di progresso per
tutti coloro che si impegnano in questa mia
creazione, mi sembra che uno sguardo al passato
sia importante per non dimenticare le radici di
un progetto che non ¢ ancora concluso ma bensi
in continuo divenire.
Nell’Agosto del 1956 nacque la C.M.B.
“Costruzioni Meccanica Bonfiglioli” in Via Cal-
vart zona Bolognina. Nell’onda della nascita e
dello sviluppo delle industrie bolognesi, costrut-
trici di macchine automatiche, nacque in me la
volonta di creare un prodotto nuovo nell’ambito
dei riduttori di potenza.
La nostra capacita produttiva comincio a crescere
con il passare degli anni, le nostre idee prende-
vano forma sotto le nostre mani, ed era entusia-
smante vedere realizzati riduttori interamente
ideati e costruiti da noi che venivano apprezzati
dai nostri clienti.
La nostra volonta a migliorarci, a crescere come
deve fare un’azienda dinamica ed innovativa, ci
porto a brevettare un riduttore a 2 stadi epicicloi-
dali che ebbe tale successo da diventare uno dei
nostri punti di forza per 14-15 anni.
Fu quindi logica conseguenza acquistare nel 1976
la TRASMITAL (FC) che iniziava gia a produrre
riduttori epicicloidali per il settore macchine

For the last 50 years I have dedicated
my own life to that of my company. I have done
my best to help the company grow, and to
ensure a secure and stimulating future for
everybody who has worked with me. Now, I
believe, the time has come to look to our be-
ginnings, and to ensure that we do not forget
the roots from which we have sprung. It is
because we are still growing that we need
strong roots.

It was back in August 1956 when C.M.B. or
'Costruzioni Meccanica Bonfiglioli' first opened
its doors in Via Calvart in the Bolognina area
of Bologna. Inspired by the appearance and
success of numerous industrial automation
companies in and around Bologna, I understood
the need for a new product in the area of power
transmission gearboxes.

Our manufacturing capacity grew as the years
went by, and hard work turned our ideas into
reality. Everybody in the company at the time

movimento terra e autobetoniere che ha dato
maggiori volumi di fatturato.

Certo, oggi appartiene all’aneddotica ricordare
la nostra prima partecipazione, nel 1960, alla
Fiera di Milano dove tutti i produttori del settore
erano presenti e noi eravamo fra i piccoli scono-
sciuti e che pit di una azienda ci guardava
dall’alto in basso. Ora, siamo i primi in Italia,
siamo cresciuti , abbiamo sempre migliorato noi
stessi e quindi, avendo confermato cid, ora sol-
tanto possiamo pensare al modo migliore per
fare conoscere la nostra azienda all’estero sempre
perd convinti che la qualita ed il servizio al
cliente debbano essere la bussola che guida la
nostra navigazione.

In questo particolare momento, mi vengono in
mente tanti volti di uomini che hanno lavorato
con me, che hanno creduto nelle mie idee, non
posso dimenticare i tanti clienti che mi hanno
dato fiducia ed insieme a me sono cresciuti e
hanno consolidato il loro enorme prestigio, mi
vengono in mente volti, perché nella mia vita di
imprenditore ho sempre creduto che nessuna
idea puo vivere, crescere, arrivare, senza che ci
siano uomini capaci di farlo, per questo a tutti
questi uomini va il mio ringraziamento ed il
ricordo di anni formidabili ed indimenticabili
che insieme ci hanno portato al nostro successo.

shared the same enthusiasm to see new gearbo-
xes, designed and made entirely in-house, meeting
with the approval of our first customers.
Our determination to improve and to grow, as
any dynamic and innovative company should,
led to us patenting a 2-stage planetary gearbox
which proved so successful that it remained one
of our best selling products for the next 14-15
years.

By 1976 it was a logical step for us to acquire
the Forli based company TRASMITAL, who were
already manufacturing planetary gearboxes for
earth moving machinery and cement mixer trucks.
The take-over of TRASMITAL boosted our tur-
nover dramatically.

Today, of course, it sounds like romantic remini-
scence when I relate how, in 1960, we took part
in our very first Milan trade fair. All the big
names in power transmission were there. We
were among the smallest companies present, and
largely unknown at that, so it was no wonder
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that some of them looked down on us. By now
of course, we are the top name in Italy, having
grown and improved consistently over the years,
so much so that we are now busy promoting our
brand abroad too. The important thing, however,
is that we are still convinced that product quality
and customer service remain the key to our
success.

At this moment in time, I can think back to many
men and women who have worked with me, and
who have had faith in my ideas. Neither have 1
forgotten all the customers who have believed
in us and who have grown in size and prestige
along with us. I still remember everybody's faces,
because throughout my life in business I have
always believed that no idea can survive, grow,
and succeed without men and women capable
of carrying it forward. That is why I extend my
thanks to all those who have accompanied me
down the long road to success over so many
fantastic, unforgettable years.
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